
  
 

 

 
 

“คูลลิซึ่ม” งดักลยุทธ์ 360 องศา Engagement 
รักษาแชมป์หน้าปัดวทิยุดนัยอดทะลุ 690 ล้าน 

  
“ผู้บริหารคูลลิซึ่ม” ชีว้ิทยุยังเป็นส่ือที่เข้าถงึคนทาํงานได้ดทีี่สุด เผยใช้กลยุทธ์ 360 องศา Engagement 
บุกเตม็สูบ ใจป้ําทุ่มงบลงทุน 20 ล้านบาทรองรับยุคดจิติอล ขณะที่อัดฉีดงบทาํการตลาดกว่า 100 
ล้านบาทลุยกิจกรรมทัง้ปี พร้อมเล็งผนึกพันธมิตรธุรกิจเพลงจัดกิจกรรม COOLISM Camp คืนกาํไรสู่
สังคมเขย่าวงการหน้าปัดวิทยุ ม่ันใจรักษาแชมป์คล่ืนเพลงเพราะต่อเน่ือง 12 ปีซ้อน คาดสิน้ปีนีโ้กย
รายได้ 690 ล้านบาท เตบิโต 20% จากปีก่อน 
 
คุณสุธี ฉัตรรัตนกุล กรรมการผู้จัดการ บริษัท คูลลิซึ่ม จาํกัด ผู้บริหารคล่ืนคลู ฟาเรนไฮต์ 93 และคลู 
เซลเซียส 91.5 กลา่ววา่ แม้การเกิดขึน้ของส่ือใหม่ๆ  จะสง่ผลกระทบตอ่การเตบิโตของส่ือดัง้เดมิแตก็่ไมไ่ด้เป็น
อปุสรรคตอ่ส่ือวิทย ุ เน่ืองจากการเกิดขึน้ของอินเตอร์เน็ตกลบัเพิม่ประสทิธิภาพให้วทิยยุงัเป็นเพียงส่ือเดียวใน
ขณะนีท่ี้สามารถเข้าถึงกลุม่คนทํางานในช่วงเวลาทํางานได้ดีท่ีสดุ จากพฤตกิรรมการรับฟังเดมิท่ีสามารถรับฟัง
จากวทิยเุทา่นัน้ สว่นปัจจบุนัสามารถเลือกรับฟังผา่นช่องทางใหม่ๆ  ได้หลากหลายมากขึน้ อาทิเชน่ ทางสมาร์ท
โฟนผา่นแอพพลเิคชัน่ ทางคอมพิวเตอร์ผา่นเว็บไซต์ เป็นต้น ดงันัน้ ทิศทางการดําเนินธุรกิจของบริษัทฯ หลงัจาก
ท่ีประสบความสําเร็จเป็นอยา่งดีจากการรีแบรนด์เป็นคลูลซิึม่ในปีท่ีผา่นมา คือ จะยงัคงปรับตวัให้สอดรับกบั
ภาวะตลาดข้างต้นตลอดเวลาเช่นเดียวกบัปีก่อนๆ ซึง่ถือเป็นแนวทางท่ีขานรับกบับริษัทฯ แม ่คือ บริษัท อาร์เอส 
จํากดั (มหาชน) ท่ีเพิง่ประกาศก้าวสู ่Media Revolutionist 2014 ผู้ปฏิวตัวิงการสื่อ 
      
โดยบริษัทฯ เตรียมใช้งบทําการตลาดประมาณกวา่ 100 ล้านบาท เพ่ือสร้างความสมัพนัธ์ระหวา่งแบรนด์คลูลซิึม่
กบัฐานผู้ ฟังกลุม่เดมิให้แนน่แฟ้นมากยิง่ขึน้ ขณะเดียวกนัก็เพ่ือขยายฐานไปยงัผู้ ฟังกลุม่ใหมใ่ห้เข้ามาเป็นสาวก
ของแบรนด์คลูลซิึม่ ภายใต้กลยทุธ์ 360 องศา Engagement ซึง่บริษัทฯ เตรียมใช้งบลงทนุประมาณ 20 ล้าน
บาท สําหรับพฒันาเทคโนโลยีการกระจายเสียงระบบออนไลน์ตอ่เน่ืองจากปีก่อน โดยเฉพาะช่องทางรับฟัง
สมาร์ทโฟนผา่นแอพพลเิคชัน่และคอมพวิเตอร์ผา่นเว็บไซต์ท่ีได้รับความนิยมมากขึน้เร่ือยๆ รวมถึงสําหรับสร้าง
สตดูโิอออกอากาศใหม ่ เพ่ือรองรับการเข้าสูย่คุดจิิตอลเตม็ตวัเน่ืองจากปีนีจ้ะมีการออกอากาศทีวีดจิิตอลเป็น
ครัง้แรกในเมืองไทย  
    
สําหรับกลยทุธ์การทําตลาดของคลื่นคลู ฟาเรนไฮต์ 93 จะใช้กลยทุธ์ CRM เพ่ือรักษาความสมัพนัธ์กบัผู้ ฟังและ
เป็นผู้ นําตลาดคลื่นเพลงเพราะอนัดบั 1 ตอ่เน่ืองเป็นปีท่ี 12 โดยยงัคงใช้กิจกรรมทางการตลาดท่ีเป็นสญัลกัษณ์



  
 

 

 
 

โดดเดน่ของคลื่นเป็นตวัขบัเคล่ือน อาทิเชน่ การจดักิจกรรมคลู เอ้าท์ติง้ ท่ียกพลชาวออฟฟิศไปเริงร่ากบัสถาน
ท่ีสดุฮิพกบัคลูเจคนโปรด,   กิจกรรมอ๊ิงค์ อีท ออล อะราวด์ท่ีได้นกัชิมลิน้ทองคําอยา่งอ๊ิงค์ ม.ล.ภาสนัต์ สวสัดิ
วตัน์ อาสาพาตะลอนทวัร์ไปชิมความอร่อยกบัอาหารหลากหลาย, กิจกรรมคลู พรีวิเลจ ท่ีมอบสว่นลดพเิศษจาก
พนัธมิตรทางธุรกิจชัน้นํามากมาย เพ่ือความสขุมลูคา่เพิม่ให้กบัผู้ ฟัง เป็นต้น 
 
สว่นกลยทุธ์การทําตลาดของคล่ืนคลู เซลเซียส 91.5 เน่ืองจากยงัเป็นคล่ืนน้องใหมจ่งึเลือกใช้กลยทุธ์การสร้าง 
Brand Awareness ผา่นแบรนด์สีส้มซึง่เป็นสีประจําคล่ืน เพ่ือมุง่สร้างการรู้จกัและทําให้เกิดการจดจําในวงกว้าง
มากยิง่ขึน้ โดยเตรียมจดักิจกรรม COOL Celsius Day เดนิสายโรดโชว์ไปยงัอาคารสํานกังานตา่งๆ ทัว่กรุงเทพฯ 
ทกุวนัพฤหสับดี เพ่ือปลกุพลงัให้แก่คนทํางานท่ีอาจจะเร่ิมเหน่ือยล้าหลงัจากท่ีทํางานตดิตอ่กนัมาถึง 4 วนัก่อน
จะถึงวนัศกุร์วนัสดุท้ายของสปัดาห์ รวมถงึในช่วงปลายปีนีเ้ตรียมจดัอีเวนต์ใหญ่ช่ือ COOL Celsius Christmas 
Fest ภายใต้ธีมคริสต์มาสสีส้มครัง้แรกของโลก 
 
ทัง้นี ้ตัง้เป้าสิน้ปีนีมี้รายได้อยูท่ี่ 690 ล้านบาท คดิเป็นอตัราเตบิโต 20% เม่ือเทียบกบัปีก่อนท่ีมีรายได้ตามเป้าท่ี
วางไว้ 500 ล้านบาท โดยมีปัจจยัเตบิโตมาจากความแข็งแกร่งของแบรนด์คลู ฟาเรนไฮต์ 93 ท่ีสามารถครอง
ความเป็นผู้ นําตลาดคลื่นเพลงเพราะอนัดบั 1 ตอ่เน่ืองเป็นปีท่ี 12 ทําให้ปีนีมี้การปรับอตัราคา่โฆษณาเพิม่ขึน้อีก 
20% จากปีก่อน ขณะท่ีแบรนด์คลู เซลเซียส 91.5 เป็นท่ีรู้จกัและจดจําในวงกว้างมากขึน้จงึนา่จะเห็นผลเตบิโต
ของการขายโฆษณาในปีนีน้ัน่เอง 
 
นอกจากนี ้ บริษัทฯ เตรียมจบัมือกบัคา่ยเพลงซึง่เป็นพนัธมิตรร่วมในกลุม่ธุรกิจด้านเสียงทัง้คา่ยเพลงไทยและ
เพลงสากล เพ่ือจดักิจกรรม COOLISM Camp ในรูปแบบเวิร์คช้อปผสมความบนัเทิง โดยมุง่ถ่ายทอดความรู้
และประสบการณ์ในการบริหารธุรกิจส่ือวทิยใุห้ประสบความสําเร็จในยคุดจิิตอล ให้แก่นิสตินกัศกึษาคณะนิเทศ
ศาสตร์ คณะวารสารศาสตร์ รวมถงึคณะมนษุยศาสตร์ สาขาวิชาส่ือสารมวลชน ตามมหาวทิยาลยัตา่งๆ ได้
เรียนรู้และสมัผสัประสบการณ์โดยตรง ในลกัษณะเวิร์คช้อปจากเหลา่บคุลากรมืออาชีพท่ีไมมี่สอนในห้องเรียน 
ถือเป็นการจดักิจกรรมท่ีนอกจากเพ่ือคืนกําไรสูส่งัคมแล้ว ยงัสามารถช่วยขยายฐานไปยงัผู้ ฟังกลุม่ใหมท่ี่เป็น
นิสตินกัศกึษา จากปัจจบุนับริษัทฯ มีฐานผู้ ฟังท่ีแข็งแกร่งในกลุม่คนทํางานอยูแ่ล้ว 


